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Acerca de Kompass

EXPERTOS EN INFORMACION EMPRESARIAL B2B A NIVEL GLOBAL

Kompass Espana es una Compania fundada a principios de los anos 60 y que forma parte de Kompass
Internacional, una empresa francesa con mas de 65 anos de experiencia a sus espaldas como proveedor de
Informacion empresarial B2B.

Kompass es la solucion ideal para aquellas empresas que buscan abrir mercado tanto dentro como fuera de
Espana, ya que su negocio actualmente se apoya en 3 actividades:

1. Ventadeinformacién empresarial en un entorno B2B.

2. Soluciones para ayudar a los departamentos de Ventas y Marketing a captar clientes potenciales e
incrementar las oportunidades de negocio

3. Datalab: Solucién a medida para dar respuesta a las elevadas exigencias de las empresas en lo que respecta
a la calidad de los datos ayudandoles a identificar y encontrar datos claves para la toma de decisiones.

Estos servicios han sido disenados para cubrir las necesidades de todo tipo de empresa, tales como

emprendedores, Start ups, pymes, asociaciones, organismos, grandes empresas, etc. siempre con el fin de
ayudarles aimpulsar el desarrollo de su negocio.
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‘ Acerca de Kompass: Cifras
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Acerca de Kompass: Base de datos de

empresas

La Base de datos de Kompass, lider en el mercado, proporciona una coberturay

contenido global de alta calidad.

Por Actividad:

202 985 392029

Papel, imprenta, publicaciones Agriculturay Alimentacién

22 A ‘
- ()
341155

Textil, Ropa, Cuero, Relojerfa y Joyeria
73854
Educacién, Formacion - Organizacién
' Industria quimica, farmacéutica y plasticos
73195
Energia, Medio Ambiente ’ 205 491
Eléctrica, Electrénica y Optica
664 804
Servicios para empresas Metales, Maquinaria e Ingenieria
366734 220317

Transporte & Logfstica Ocio & Turismo

330581

Informética, Internet, 1 + D

+ 12 millones de cargos directivos:

170843
Compras 577 632
1 269 156 Import/Export Ventas
Junta Directiva

Investigacion

41103

Otros

i,

1896446

Administracién

“’ 260089

Marketing y

346 811 Comunicacién
233&&22 Produccidn 169 649

Recursos humanos
175997
e Sistemas

1028 798

Administraciéon
/Finanzas

5 Millones de empresas B2B
a nivel Mundial

5749065 2725004

Teléfonos Webs

5746532 2792817

Emails Faxs
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cPor que contratar Kompass?

v Porque ayuda a generar oportunidades de negocio de alta calidad y mejorar la Conversion de Ventas.
v Paraacceder a una fuente fiable de informacion de empresas B2B.

v Generar trafico cualificado a vuestra web y mejorar el posicionamiento en internet.

v Paralanormalizacion, gestion, analisis y enriquecimiento de bases de datos empresariales.

v Paracrear listados de prospeccion para el equipo de Ventas y dptos. de Telemarketing.

v Paraevaluar nuevos clientes potenciales e identificar a los mejores proveedores y aliados.

v Paraoptimizar lainversiony tiempo del departamento de Marketing.

v Parasegmentar el mercadoy crear sus propios listados de Marketing en tan sélo 5 minutos.

v" Paraoptimizar el tiempo'y los costes de la fuerza de ventas.

v" Mejorar laimagen de Marcay reputacion online. - " - na

, faans
PEAZRY
BARATAL | =5




Indice:

Acerca de Kompass
. Por qué Kompass?

Soluciones Kompass
¢Que nos hace unicos?

Propuesta



‘ Soluciones Kompass
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Venta de informacion empresarial para B2B

Kompass.com, su mejor aliado para la informacion

Acceda a una completa base de datos que cuenta con una En Espafa disponemos de mas de 15
clasificacion propia de mas de 55.000 productos y servicios y campos
empresas B2B en mas de 60 paises. Kompass le ayudara a la toma de por empresa para ofrecer todos los datos
decisiones gracias a la actualizacion constante y en tiempo real de Claves de las empresas :
nuestra informacion. , ,
. Razon Social
. CIF
. Forma juridica
Espana en Cifras: . Direccion completa
. Teléfono
e 176.000 empresas B2B @éb
« 175046 cont'actos directivos . Nomeodeeisledes
« 113.677emails SV
o 123.328 webs . CNAE
e 176.157 Teléfonos . Clasificacion Kompass
» Clasificacion de las empresas: 100% «  Dirigentesy cargos
. Email corporativo
. Import / Export
. Zonas o paises de Import / Export
. Ano de Fundacion
. Facturacion
*también disponemos de listados B2C bajo pedido *  Ratiode Solvencia,...
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Venta de informacion para B2C

Bases de datos Opt-in Exclusivas y Cualificadas

Acceda a una completa base de datos con mas de 1 Millon de particulares paraempresas B2C.

El nivel de segmentacion de las bases de datos permite una base de datos a mediday de acuerdo a sus
necesidades.

CRITERIOS
SOCIO-
DEMOGRAFICOS

Alimentacion, Animacion, Arte y Cultura, Menaje, Seguro, Automovil, Belleza, Beca, Bricolaje,
INTERESES Negocio, Regalos, Cine, Decoracién, Economia, Infantil, Esoterismo, Familia, Finanzas,

(57 Criterios) Gastronomia, Historia, Inmobiliaria, Informatica, Jardineria, Juego, Musica, Fotografia, Compras,
Deportes, Telecomunicaciones, Moda, Viajes,...

SEGMENTACION
EN FUNCION DEL

COMPORTAMIENTO
DEL USUARIO




Herramienta de Prospeccion y Segmentacion de Mercado

Easybusiness: Potente herramienta para la toma de decisiones

Encuentre toda la informacion que usted necesita entre las mas de 5 millones de empresas B2B.

Con EasyBusiness podra realizar todo tipo de segmentaciones de mercado disponiendo de mas de 60 criterios
de busqueda que le ayudara a detectar nuevos nichos de mercadoy prospectar a clientes potenciales.

Esta herramienta estd enfocada a los departamentos de Marketingy Ventas :
e Ampliar mercado encontrando sus mejores aliados: distribuidores, proveedoresy clientes.

e QOrganizar su actividad comercial con herramientas de geomarketing y optimizar los costes de
Ventas.

« Disponer de informacion actualizada que enriguecemos gracias a un gran equipo humano
y la colaboracion de las propias empresas.

e Disponer de los datos de contacto claves para identificar a sus clientes potenciales y descubrir
nuevos nichos de mercado.

e Preparar listados de Telemarketing v llevar un registro de la actividad diaria de su equipo gracias a la
inclusion de notas personales en la ficha de empresa para su correcto seguimiento.
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Herramienta de Prospeccion y Segmentacion de Mercado

Mas de 60 criterios de busqueda para controlar y gestionar sus campanas de Telemarketing y ventas, de manera

eficaz.
Seleccione y segmente su target en tan solo 5 minutos en funcion del perfil y del mercado de interés.




@pgweg?ynumne\ss
Herramienta de Inteligencia Comercial

PONGA AL BIG DATA ATRABAJAR PARA SU EQUIPO DE VENTAS

Cadadia, nuestro algoritmo analiza millones de datos de internet: redes sociales, blogs, medios
de comunicacion y otros recursos, facilitando al equipo de ventas informacion clave y primordial para captar
nuevos clientes.

ByPath le permite ser lo mas eficiente posible en cada una de las etapas del ciclo de ventas:

PROSPECCION - GENERACION DE LEADS - CIERRE

Disenado por y para comerciales, ByPath sélo pondra a su disposicion la informacion clave adaptada a sus
necesidades, teniendo en cuenta su mercado y target; y haciendo un seguimiento a sus prospectos,
competidores, clientes y Partners.

_fmAzEy ==
_idmAmAmAL =T
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DATALAB

Dinos qué datos necesita y nosotros los encontramos

KOMPASS ha desarrollado una solucion a medida para dar respuesta a las elevadas exigencias de las empresas
en lo que respecta a la calidad de los datos ayudandoles a identificar y encontrar datos claves para la toma de
decisiones.

:Como funciona DATALAB?

1 ANALISIS
' de mas de 2 Millones de webs de Espana para identificar datos claves.
> VERIFICACION, CUALIFICACION Y NORMALIZACION
' de todos los datos antes de su incorporacion a las bbdd.
3. CHEQUEO HUMANO
de todos los datos que no cumplan con la calidad minima exigida.
INTEGRACION
4 de los datos en el sistema interno utilizado por el cliente.
5 MONITORIZACION Y ACTUALIZACION

seguimiento mensual para garantizar un elevado grado de actualizacion.
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Marketing directo: Generacion de Leads

Envie el mensaje adecuado a la persona adecuada

Programe sus campanas de Marketing directo con la base de datos de Kompass. Gracias a nuestra propia
clasificacion y mas de 50 criterios de busqueda, podemos ofrecerle campanas de Emailing personalizadas vy
segmentadas por sector, por zona geografica, etc. para adaptarnos a sus necesidadesy generar leads de calidad.

Kompass ofrece 4 servicios en uno:

1. Base de Datos:
e B2B:+de 112.000 emails corporativosy +de 120.000 emails de dirigentes en Espanay + de 2,8 millones en
el Mundo a quien podra hacer llegar su mensaje y darse a conocer gracias a que son datos opt-in actualizados

internamente.
e« B2C:+de 1 Millon de emails de Particulares que podra segmentar en funciéon de datos Socio-demograficos e
intereses del Consumidor.

2. Diseno atractivoy personalizado en funcion del objetivo, target, etc.

3. Envio: Su e-mail llegard a sus contactos ya que nuestra plataforma de envio contiene filtros anti-spam que
garantizan que un mayor % de e-mails lleguen a la “Bandeja de Entrada”.

4. Resultados: le facilitamos un informe de resultados personalizado al final de su campana.
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‘ Visibilidad Online ®

Mejore su posicionamiento online a nivel local, nacional e internacional

Registre su empresa en el primer portal B2B que conecta empresas con empresas en el mundo. Un motor
de busqueda intuitivo para garantizarle Visibilidad en Kompass, Posicionamiento Natural y Notoriedad.

Le ofrecemos un amplio abanico de servicios online que le ayudara a impulsar la rentabilidad de su publicidad
y mejorar su posicionamiento natural en buscadores.

¢Por qué anunciarse en Kompass?

v
v
v
v

Para mejorar la notoriedad de su empresa con una promocion activay dinamica.

Para promocionar sus productosy servicios.
Para segmentar sus campanas de publicidad y dirigirlas a un publico objetivo muy concreto.

Para difundir eventos, lanzamiento de producto, noticias de actualidad, videos y catalogos a mas de 10

millones de empresas en el mundo.

Para generar y detectar nuevos nichos de mercado y ganar oportunidades de negocio a través de las

solicitudes de informacion que recibiria con su suscripcion de pago.
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‘ Visibilidad Online @

Audiencia Kompass a nivel Internacional:

Perfil de nuestros usuarios:
Profesionales con poder de decision

+9,2mill. "+ /,3mill
’ visitantes

visitas al

unicos . ..
mes al es Mas del dOble de V|S|taS al mes Perfil delas empresas que consultan KOMPASS

que lacompetencia

PyMes Admin. Pablicas Grandes Empresas

m 9.200.00
0

2.600.00
0

Kombass Competencia Cargode los usuarios que realizan consultas en KOMPASS

Compras Export, Marketing, Ventas  Directivos generales,
Finanzas

Audiencia Kompass Espaia:

+de 570.000 visitas al mes
+ de 450.000 visitantes Unicos al mes

S .
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. Que nos hace unicos?

« Kompass cuenta un sistema de clasificacién nico mucho més detallado que los cédigos SIC y CNAE que ayuda
alas empresas a encontrar de forma mas precisa a sus clientes potenciales optimizando tiempo y costes de sus

Equipos
de Ventas y Marketing.
Familias Kompass cédigo producto Kermpes DESElpddel
. o detalle
1. Grupo Industrial 21 Bebidas
2. Sector del .
Mercado 21120 Whiskyy Burbon
3. Producto/servicio 2112004 Whisky, malta

e Todos los datos son opt-in. Recolectados y enriquecidos de forma local y por un equipo humano especializado.

e Somos los Unicos que ofrecemos el campo Email.

» Bases de datos enriquecidas: mejor calidad de datos y mas actualizada que la competencia.

« Unico portal que ofrece:
« Unapromocion Global: Presencia en mas paises (68 ) que cualquier otro portal de empresas B2B.
» Difusion de Contenido de su empresa: Actividad, productos / servicios, videos y notas de prensa para
ofrecer contenido de calidad y aumentar su reputacion online. Asi mismo, podréa Integrar las Redes
Sociales en el perfil.
= Infarmnacian dicnanible en 24 idiomas para facilitar la busqueda de cualquier producto o servicio de
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IHKHOMPASS

Kompass Spain SLU | C/ De la Explanada 8 | 28040 Madrid | Espana

Teléfono: +34 917 697 150 | Fax: +34 915 338 279 | web: www.kompass.com | email: kompass_info@kompass.es
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