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Data Access
So finden Sie Ihre Sales Leads!

Auflisten  Lokalisieren  Analysieren



EASYBUSINESS

Mit EasyBusiness erhalten Sie nicht nur Zugang zur weltweit führenden B2B-Plattform 
mit über 5 Millionen Firmen, sondern erhalten zugleich ein leistungsstarkes Instrument 
zur Planung und Organisation Ihrer Verkauf- und Marketingkampagnen und der 
Leadgenerierung.

"Einfach gesagt … ich möchte die 
zuverlässigste Datenbank der Welt

nutzen."

"Selektionskriterien sind das A und
das O. Ich brauche sehr exakte

Zielgruppensegmente."

"Ich benötige nicht nur eine
Kundendatenbank, sondern auch die 

Tools, um das beste aus ihr
herauszuholen."

Lokalisieren Sie 
potenzielle Kunden

Direktkontakte
von Führungskräften

Rund um die Uhr Zugang
zu Ihren Businessdaten



LOKALISIEREN
Verschaffen Sie sich einen
geografischen Überblick über
Ihr Suchgebiet.

LISTEN ERSTELLEN
Erstellen Sie mithilfe über 60 
Suchkriterien unkompliziert gezielte
Listen mit Firmendaten. Ihre
Ergebnislisten stehen anschliessend
zum Download bereit.

ANALYSIEREN
Lassen Sie sich Ihre Reports grafisch
darstellen und exportieren Sie Grafiken
aus Ihren Ergebnislisten.

Bausteine EASYBUSINESS

KOMPASS
Kompass Schweiz AG
In der Luberzen 40, 8902 Urdorf

info@kompass.ch
www.kompass.com

T + 41 44 533 31 20
F + 41 44 533 31 21 
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60 + Länder  24 Sprachen  10 Mio. Firmen  18 Mio. Kontakte



KOMPASS Mobile App

Erweiterte
Standortsuche für

Firmen in Ihrem
Umfeld

Firmeninformationen mit 
einem Klick: Kontaktdaten

von Führungskräften
(Telefon, E-Mail)

Jederzeit synchronisiert
mit Ihrem EasyBusiness-

Account

Business Information to go! Mit der Mobile App von KOMPASS haben Sie Ihre Akquise im Griff. 
Ein Termin wurde kurzfristig abgesagt? Die App zeigt Ihnen interessante Unternehmen im Umkreis
und liefert gleich die wichtigsten Firmeninformationen und Ansprechpartner. 
Mit der Kompass Mobile App greifen Sie mobil auf alle Kompass Daten zu. Sparen Sie Zeit und 
organisieren Sie Ihre Verkaufsaktivitäten unterwegs. 

"Einfach gesagt … ich möchte die 
zuverlässigste Datenbank der Welt

nutzen."

"Selektionskriterien sind das A und
das O. Ich brauche sehr exakte

Zielgruppensegmente."

"Ich benötige nicht nur eine
Kundendatenbank, sondern auch die 

Tools, um das beste aus ihr
herauszuholen."



Bausteine KOMPASS Mobile App

60 + Länder  24 Sprachen  10 Mio. Firmen  12 Mio. Kontakte

Kompass Schweiz AG
In der Luberzen 40, 8902 Urdorf

T + 41 44 533 31 20
F + 41 44 533 31 21 

info@kompass.ch
www.kompass.com

DISPONIEREN
Ergänzen Sie Firmenprofile mit Ihren
persönlichen Notizen. So entgeht Ihnen 
nichts mehr und Sie erleichtern sich
Ihre Arbeit. 

LISTEN ERSTELLEN
Erstellen Sie Listen mit Ihren Zielfirmen 
und greifen Sie von unterwegs darauf zu.
Verschaffen Sie sich einen geografischen 
Überblick über Ihr Verkaufsgebiet.

PLANEN
Planen Sie Aktionen und setzen Sie sich
Termine für Telefonanrufe, E-Mails oder
Besuche. Sie werden per Push-Nachricht
an Ihre Termine erinnert.

LOKALISIEREN
Lassen Sie sich Firmenstandorte mit 
Geschäftsbereichen und Kontaktdaten 
von Führungskräften in Ihrem Umkreis 
anzeigen. 
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CRM-Schnittstelle

"Die eingestellten Filter liefern
exakte Ergebnisse. Damit

verbessern wir die Effizienz 
unseres Verkaufsteams."

"Die CRM-Schnittstelle spart Zeit, 
da direkt im CRM gearbeitet

werden kann."

"Mit nur einem Mausklick können
wir unsere vorhandenen

Stammdaten mit KOMPASS-
Daten anreichern."

Plug & Play
Gebrauchsfertige

Lösung zum direkten
Import von Firmendaten

Unlimitierte Firmenprofile
Zugriff auf sämtliche

KOMPASS-Daten direkt in 
Ihrem CRM

Datenqualität
Übertragung aktueller

und qualititativer Daten 
in Ihr internes CRM

Allzu schnell sind Datensätze im eigenen CRM nicht mehr aktuell – sehr zum Ärger
der Verkaufs-, Kundendienst- oder Finanzabteilung, die auf diese Daten angewiesen sind! 
Mit einer massgeschneiderten CRM-Schnittstelle zur KOMPASS-Datenbank via API ist es Ihren
Mitarbeitern möglich, qualifizierte Daten von über 10 Millionen Firmen weltweit direkt
in Ihre CRM-Software zu importieren.

CRM-Schnittstelle
von Kompass 



IMPORTIEREN
Die geprüften und selektierten Daten 
können Sie nun direkt in Ihrem CRM 
abspeichern.

VERBINDEN
Nutzen Sie KOMPASS-Daten direkt in Ihrem CRM-System.
Anstatt monatelang Stammdaten aufzubereiten, integrieren Sie 
qualifizierte Firmendaten via API.

ANREICHERN
Reichern Sie Ihre bestehende Kunden-
datenbank mit aktuellen Firmendaten
und neuen Leads an.

Bausteine CRM-SCHNITTSTELLE

8 Selektionskriterien: Firmenname, Handelsregisternummer, Land, 
PLZ, Telefonnummer, Klassifikation, Firmengröße, Firmensitz

Einfache Bedienung: Gewünschte Daten 
per Klick selektieren und uploaden.

Sparen Sie Zeit und Arbeit durch die 
direkte Verbindung mit Ihrem CRM

60 + Länder  24 Sprachen  10 Mio. Firmen  12 Mio. Kontakte

Kompass Schweiz AG
In der Luberzen 40, 8902 Urdorf

T + 41 44 533 31 20
F + 41 44 533 31 21 

info@kompass.ch
www.kompass.com
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SALESFORCE Schnittstelle

"Die eingestellten Filter liefern
exakte Ergebnisse. Damit

verbessern wir die Effizienz
unseres Verkaufsteams."

"Die CRM-Schnittstelle spart Zeit, 
da direkt im CRM gearbeitet

werden kann."

"Mit nur einem Mausklick können
wir unsere vorhandenen

Stammdaten mit KOMPASS-
Daten anreichern."

Plug & Play
Gebrauchsfertige Lösung
zum direkten Import von 

Firmendaten in Salesforce

Unlimitierte Firmenprofile
Zugriff auf sämtliche

Firmendaten direkt in Ihrem
Salesforce CRM

Datenqualität
Übertragung aktueller

und qualititativer Daten
in Ihr eigenes Salesforce

Allzu schnell sind Datensätze im eigenen CRM nicht mehr aktuell – sehr zum Ärger der 
Verkaufs-, Kundendienst- oder Finanzabteilung, die auf diese Daten angewiesen sind! 
Mit der Salesforce-Schnittstelle zur KOMPASS-Datenbank ist es Ihren Mitarbeitern
möglich, qualifizierte Daten von über 10 Millionen Firmen weltweit direkt in Ihr
Salesforce CRM zu importieren.

Salesforce Schnittstelle
von Kompass 



IMPORTIEREN
Die geprüften und selektierten Daten 
können Sie direkt in Ihrem Salesforce 
CRM abspeichern.

VERBINDEN
Nutzen Sie KOMPASS-Daten in Echtzeit. Anstatt monatelang 
Stammdaten aufzubereiten, integrieren Sie qualifizierte 
Firmendaten bequem via KOMPASS-Tab in Ihrem Salesforce.

ANREICHERN
Reichern Sie Ihre bestehende Kunden-
datenbank mit aktuellen Firmendaten
und neuen Leads an.

Bausteine SALESFORCE Schnittstelle

8 Selektionskriterien: Firmenname, Handelsregisternummer, Land, 
PLZ, Telefonnummer, Klassifikation, Firmengröße, Firmensitz

Einfache Bedienung: Gewünschte Daten 
per Klick selektieren und uploaden.

Sparen Sie Zeit und Arbeit durch die 
direkte Verbindung mit Ihrem 
Salesforce CRM

60 + Länder  24 Sprachen  10 Mio. Firmen  12 Mio. Kontakte

Kompass Schweiz AG
In der Luberzen 40, 8902 Urdorf

T + 41 44 533 31 20
F + 41 44 533 31 21 

info@kompass.ch
www.kompass.com
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